
①10:00∼11:00
②11:15∼12:15
③13:15∼14:15
④14:30∼15:30

売上拡⼤売上拡⼤ 販路拡⼤販路拡⼤ 商品開発商品開発
ＩＴ活⽤ＩＴ活⽤ 事業承継事業承継 OTAOTA
売上不振売上不振 ⼈⼿不⾜⼈⼿不⾜ クチコミクチコミ

でも無料無料で何度何度

を試してみませんか？を試してみませんか？文殊の知恵文殊の知恵
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程

適切な

アドバイス新た
な

ご提
案

丁寧な

レクチャー

あなたがあきらめない限り

サポートいたします！

渡邊�陽介岩⼿よろず

ホテル旅館に約10年従事と、大手営業会社での営業・マ
ーケティング経験を元に、「現場と販売側、両方の目線」
でアドバイス。利益を出す為の仕組み作りや現場の体制
改善もお任せ下さい。

得意分野／現場改善・販促企画等

⼤森�⿇美秋⽥よろず

地域の活性化事業、マーケティング、広報、現場改善を
経験。宿泊施設・飲食店・小売業の売上拡大&戦略構築
について、一緒に考えながら事業の成長を支援いたしま
す。

得意分野／人材活用等

佐々⽊�有華⼭形よろず

顧客ニーズを起点とし顧客満足度にこだわったマーケテ
ィングで「ファン」を増やし売上拡大へ！課題抽出・強
みの磨き上げ・魅力創出・販路拡大等のサポートで伴走
いたします。

得意分野／ブランディング・市場設定

先着順受付スタート！
    各時間２枠
先着順受付スタート！
    各時間２枠

に相談！に相談！

なかなか社内では解決できない…なかなか社内では解決できない…経営に関する悩みをお持ちの観光関連事業者様へ経営に関する悩みをお持ちの観光関連事業者様へ

宿泊
観光
相談会

宿泊
観光
相談会
・・

完全
個別
完全
個別

どこに相談したらいいのかどこに相談したらいいのか

専⾨家3名による�様々な⾓度からのアドバイス専⾨家3名による�様々な⾓度からのアドバイス

※初回のみ3名対応（4名以上、２名以下で対応する場合もございます）

東北経済産業局、⻘森県よろず⽀援拠点、岩⼿県よろず⽀援拠
点、宮城県よろず⽀援拠点、秋⽥県よろず⽀援拠点、⼭形県よ
ろず⽀援拠点、福島県よろず⽀援拠点、東北観光⽀援チーム

お申し込み⽅法は

裏⾯をチェック
主

催

※申し込み〆切�:�10⽉3⽇(⾦)

オンライン限定 (Microsoft�Teams)

東北観光⽀援チーム東北観光⽀援チーム

そんなお悩みは…そんなお悩みは…

※事業者様の意向を踏まえて、継続した相談対応が可能です

令和7年   ⽉   ⽇(⾦)�9 19
※申し込み〆切�:��9⽉5⽇(⾦)

※申し込み〆切�:�11⽉7⽇(⾦)

令和7年   ⽉   ⽇(⾦)10 17

令和7年   ⽉   ⽇(⾦)11 21

※申し込み〆切�:�8⽉8⽇(⾦)
令和7年 �����⽉ ��� ⽇(⾦)�8 22��



よろず支援拠点とは…

フ リ ガ ナ

⽒   名
（役  職）

事�業�所�住�所
も�し�く�は

ご�⾃�⾝�の�住�所

業 種 創業年⽉

相談希望内容

（該当箇所に○）

具体的なお悩み
（⾃由形式で記載）

連 絡 先

⽇中連絡可能
な電話番号

フ リ ガ ナ

TEL（     ）     -

メールアドレス

〒

□売上拡⼤ □広報戦略 □接遇対応�

□商品開発 □売上不振 □⼈⼿不⾜

□価格転嫁 �□クチコミ対策 □OTA対策 

□その他

参 加 お 申 し 込 み 書

メールでの相談予約メールでの相談予約

023-643-2882023-643-2882yorozu-soudan@ynet.or.jpyorozu-soudan@ynet.or.jp

「東北観光⽀援チームの⾯談を予約したい」と
ご記⼊の上、下記の情報をご提供ください。

以下のお申し込み書にご記⼊の上、送信ください。

事 前 に お 読 み く だ さ い

上記の留意事項を必ずご確認の上、同意いただける⽅のみお申し込みいただけます。

※ご記⼊いただきましたお客様の情報につきまして、利⽤⽬的は次のとおりといたします。
①本相談会の実施・運営
②アンケートの実施等による調査・研究及び参考情報の提供
③有益情報等のご案内のためのダイレクトメールの発送等（任意）

＊③の利⽤⽬的の同意につきましては、任意ですので、同意されない⽅は、
 次の□に✓をつけてください。
□ ③の利⽤⽬的で利⽤することに同意しません。

　経済産業省が平成26年度から実施している中小企業支援制度で、各都道府県毎に事業者様のあ
らゆる経営相談に対応するために開設された無料の相談窓口です。
　“中小零細企業を活性化することこそが地域の活性化につながる”という理念に賛同して集まっ
たメンバーが、チームで御社を力強く支えます。

資本⾦ 年間売上

個別相談
希望⽇時

第⼀希望

     ⽉     ⽇     時∼

第三希望

     ⽉     ⽇     時∼

第⼆希望

     ⽉     ⽇     時∼

事業所名

⼭
形
よ
ろ
ず
 H
P

FAXでの相談予約FAXでの相談予約

当拠点は中⼩企業経営者のための経営相談所です。お申込みいただける⽅は基本的に個⼈事業を含む中⼩企業の代表者様ご本⼈に限ります。
売上や利益など経営状況を事前に確認させていただく場合がございます。
チーム対応のため、チーム内での情報共有をさせていただきます。予めご了承ください。
相談会の⽇程と合わなかった場合やご希望の枠が埋まっていた場合は、各県の専⾨家による個別相談をご案内いたします。
⺠間コンサルタントとは異なります。事業者に代わって何かの請負・作業はお受けできません。
各県よろず拠点の留意事項についても事前にご確認・ご了承の上で、お申し込みください。
相談⽇確定及び当⽇の注意事項等、各県よろず⽀援拠点の⽅から連絡をいたします

mailto:yorozu-soudan@ynet.or.jp


宿泊・観光相談会 初回相談ヒアリングシート 

年     月    日 

基本情報 （必須） 

ふ り が な    

相 談 者 名 
 

企 業 名 
 

所 在 地 

〒 

 

電 話 番 号 
 

携 帯 
  

E - m a i l 
 

業 種 
 

売 上 高 
円 

資 本 金 
万円 

従 業 員 数 
人 

現在使用している

SNS  

□ Instagram  □ X（旧Twitter） □ LINE □YouTube 

□ Facebook   □ TikTok     □ その他（                        ）  

現在使用している

OTA 

□ 楽天  □ じゃらん  □ 一休   □ Yahooトラベル または るるぶトラベル 

□ Booking.com  □ Expedia  □ agoda  □ その他（                 ） 

 

現状値 （ 必 須 ） ※年間のデータ おおよその数値でも結構です 

売上 万円 総客室数 ※１ 室 

平均室単価 円 販売客室数※２ 室 

平均客単価 円 平均客室稼働率 ％ 

 

目標値  

年間売上 万円 総客室数 ※１ 室 

平均室単価 円 販売客室数※２ 室 

平均客単価 円 平均客室稼働率 ％ 

※１ １日の販売可能な客室数 × 年間の営業日数     ※２ 年間で、売れて稼働した客室の数 

【裏面あり】 



宿泊・観光相談会 初回相談ヒアリングシート 

 

相談内容 

相談内容 
□ 売上拡大  □ 広報戦略   □ 接遇対応   □ 商品開発   □ ＯＴＡ対策 

□ 人手不足  □ 価格転嫁   □ 口コミ対策  □ その他 （                ） 

上記課題に対して 

現在の取組内容 

（自由形式で記載） 

 

 

 

 

 

具体的なお悩み 

（自由形式で記載） 

 

 

 

 

 

その他データ 

□ 宿泊実績データ （ ＯＴＡ ・ 自社予約システム ）  □ 商品 ・ 食品原価管理表 

□ 人材管理表 （ 組織図 ・ その他 ）         □ その他 

（                ） 

申込経路 
□ HP   □ 新聞  □ ＳＮＳ   □ 紹介 （                      ） 

□ その他（                                       ） 

 

 

メール配信チェック 
 
  ＜配信内容＞  ・ 補助金、助成金情報    ・ よろず支援拠点事例等紹介 
 
        □ メール配信希望しない方はチェック願います。 


